








■　【営業力強化コンサルティング】

□分割払い

　　※受講料には、DVD全14巻+テキスト付（207,900円）、本１冊の代金が含まれています。

　　同伴者様はテキストは別途ご購入となります旨ご了承ください。

テキスト代「営業戦略」2,750円　「顧客維持戦略」1,650円　「新規開拓」1,430円　「営業マン」1,980円

　　分割払いの場合は誓約書にご記入をいただいております。

　　　　　　■ＦＡＸでお申込みいただけます　　FAX　092-724-4666

氏　　　　名 役　　　職

同伴者氏名 役　　　職

会　社　名 業　　　種

住　　　　所 〒

従業員数 人

電話番号 ＦＡＸ番号

Ｅメール

受講料（５0万円） □一括払い ・9回払い（初回98,000円、月々5万×8回））

山内経営株式会社の営業力強化コンサルティングのご案内

≪対 象≫ 従業員５名～３０名までの社長、営業責任者

（受講者：２名まで）

≪時 間≫ １回 １５０分（２時間３０分）

≪回 数≫ 全１６回 （１４回＋ワーク２回）

≪期 間≫ 月２回開催の場合 約８ヶ月

≪日 程≫ 個別にて、随時決めさせていただきます。

≪開催法≫ 貴社訪問型

≪料 金≫ 教材（DVDセット４種類（全14巻）207,900円込） 合計 498,000円（税込）

※テキスト 各1冊付き

≪支払法≫ ・一括払い（事前）

・９回払い（初月98,000円×1回、次月以降月々5万×8回）

◇◆受講料は以下の口座にお振込みをお願いいたします◇◆

銀行名：福岡銀行 支店名：本店営業部

種別：普通 口座番号：６７１２７０１

名義：山内経営株式会社 代表取締役 山内 修

銀行名：三菱ＵＦＪ銀行 支店名：福岡支店

種別：普通 口座番号：２６６３５１０

名義：山内経営株式会社

※恐れ入りますが、お振込み手数料はご負担願います。

担当講師

ランチェスター法則を応用した経営戦略を理解、実践にうつす！

営業中心の実践的な方法

あなたの会社の営業マンの実力を３倍高める方法を

伝授します！

ランチェスター法則による戦略、１位の得意先と１位の地域を作り、1人当たりの利益を２倍にする「１位作りの営業戦略」

お客対応のレベルを高め、お客の流出率を低くする対策「１位作りの顧客維持戦略」

販売戦術では、強いストレスを受ける率がぐんと少なくなる新規開拓法「新規開拓の進め方」、営業マン全員に利益意識

を定着させ、社長の営業方針を正しく伝え、会社全体の営業力をあげる「営業マンの実力を３倍高める法」を学びます！
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